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Partnerskab

Digitalisering af erhverv

Product-market fit
og samfund

Netvaerk og viden om

; . . Forretningsudviklin
finansieringsmuligheder Ingsuavikiing

Det kreever kapital at
skalere en startup

Samfundsforandrende

teknologier Sammensaette et steerkt

team

Udvikling af produktet

Netvaerk til investorer
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EIFOs tidligste finansiering baner vejen for =IFO

dem, der tor tenke storre

At rejse kapital er processen, hvor du skaffer finansiering til at skalere din virksomhed. Afhaengigt af hvilket stadie
din virksomhed befinder sig pa, kan du overveje forskellige finansieringsmuligheder.

Venture investering

[*]
Lan
Vaekst, iveerksaetter

Early engagement Venture debt

Pre-seed Pre-seed/Seed Growth Expansion Late/VC
Prototype Skalering




Eksempel
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EIFOs Matchlan

EIFO matcher investeringer
op til 1:1 o 5

Investor(er) EIFO Match(lan)

1.000.000,- 1.000.000,-

Er din startup i gang med at rejse kapital fra investorer?

Hvis ja, kan et Matchlan vaere neglen til at lukke finansieringsgabet.
Med et Matchlan matcher vi investorernes investeringer op til 1:1 -
hvilket betyder, at hvis en investor investerer DKKm 1 mio., kan
EIFO matche det med et Ian pa op til yderligere DKKm 1.

Matchlanet kan reducere investorernes risiko, accelerere skalering
og forleenge din virksomheds levetid.
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* Inklusiv anden finansiering fra EIFO f.eks.. BA Match, Startlan, Early engagement og C19 lan.



Produkt
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EIFOs Matchlan

Match af investering
1 tidlige startups

Vi samarbejder med mange typer investorer i
forskellige konstellationer, heriblandt:

Business angels

Syndikater

Familiekontorer

Mindre fondsforvaltere, fx tidlige venturefonde eller
erhvervsdrivende fonde

VoV VWV

Faelles for alle investorer, vi samarbejder med, er, at
de investerer i tidlige startups. Vi ser dem som
centrale akterer i @kosystemet, der med deres
ekspertise, kapital og netvaerk kan hjaelpe startups
med at realisere deres potentiale.




Fordele og ulemper

Hvorfor Matchlan?

Matchlanet er den tidligste finansieringsmulighed for startups

Founder(s) hafter ikke personligt for lanet

Vi stetter udviklingen af startups i tidlige fase, som er i gang med en
investeringsrunde, og vi deler investorens tilgang - derfor kraever vi ingen
siklkerhedsstillelse.

Finansiering uden udvanding af Founder(s)
Ofte skal der rejses kapital i flere runder, og for at beskytte Founder(s) mod
udvanding i en tidlig fase, tilbyder EIFO finansiering i form af et lan.

Det kan vere en mulighed for at tiltreekke en investering fra en

investor
Matchldnet giver en investor - f.eks. en business angel - mulighed for at dele risikoen
med EIFO, og det kan samtidig forlaenge virksomhedens finansielle raekkevidde.
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For meget geld kan vere en ulempe i naeste
investeringsrunde

Geeld er en del af en effektiv kapitalstruktur og
finansieringsplan, men det kan vaere en ulempe, hvis udviklingen
ikke gar som forventet.

Matchldnet er et 1an
Selvom matchlanet er en talmodig finansieringsform, er det stadig
et 1an, der skal tilbagebetales med renter og afdrag.
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Krav

Startup

- En nystiftet startup, der har udviklet en idé fra
bunden

Lokation
» erregistreret i Danmark og har en forretningsmodel
med et dansk afszet.

Skalerbarhed
* har en forretningsmodel med innovationshejde, og som
kkan skaleres.

Omseaetning

« ertidlig fase, dvs. har genereret en omsaetning pa
mindre end 3 mio. DKK. akkumuleret (baseret pa de
aflagte arsrapporter).

Grundlag

« er pa et sundt finansielt grundlag. Det betyder, at
virksomheden har runway til 12 maneder ved lanets
udbetaling og ikke har negativ egenkapital.

* erendansk SMV.

Tidlige startups med investorer

Matchlan er for tidlige startups, som har faet en investering

Investor

- Med kapacitet og ressourcer til at investere i startups i
den tidlige fase og veere en ansvarlig partner

Ansvar
» er forpligtet til at handle ansvarligt og beskytte vores
feelles investering.

Partnerskab

» er en partner, som deler vores vaerdier og mission.

» er en partner som investerer i en armslaengde
transaktion.

Transparens
« erloyal og transparent, nar de giver EIFO oplysninger
vedrerende lantagerens og medinvestorens praestation.

Rolle i virksomhed

» skal veere uden bestemmende indflydelse i
virksomheden.

» har ingen naertstaende relationer.
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Villkar

Lo
Talmodig langiver

Et lan tilpasset tIC”Ige virksomheder > Samtidighed: Udbetalingen af matchlanet og

kapitalrejsningen/medfinansieringen skal ske samtidigt.

> Dokumentation: Skal opfylde EIFO’s krav, jf.
ansegningsskemaet.

> Compliance: Gennemferelse af compliance, herunder
hvidvaskkontrol, ESG og gennemgang af virksomheden
og investor(er).

> Revisor: Der skal udpeges og registreres en revisor.

5% +

CIBOR3 Opsigelighed fra EIFO
Renten tilskrives Lénet er uopsigeligt

kkvartalsvist
medmindre der sker misligholdelse som fx

Ombkostninger > Insolvens eller konkurs.

> Exit bonus: 5 % af den skabte mervaerdi, dog maksimalt > Handlinger, der ikke er i overensstemmelse med ESG-,
svarende til lanets hovedstol.* hvidvasknings- og KYC-regler.
> Etableringsgebyr pd 0,5 % af hovedstolen - dog > Brud pa tilbagebetalingsplanen.
minimum 10.000 kr. > Anden form for misligholdelse.
Lebetid
o
6 ar Sikkerheder Opsigelighed fra lantager
med en indledende afdragsfri periode pa 3 ar med > Virksomheden pantsaetter lanets nominelle hovedstol. > Lanet kan opsiges nar som helst ved udgangen af et
kapitaliserede renter (ar 1-3). > Udbyttebegraensning i lanets lebetid. kvartal.
> Lanet tilbagebetales over 3 & med kvartalsvise afdrag > Fortrinsret i forhold til konvertible lan og lignende. > Lantager forpligter sig til at betale renter i minimum 2
(ar 4-6). > Aktionaerer og investorer er parter i laneaftalen. ar.
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* Lantager skal stille med en “garant”, som garanterer betaling af bonus til EIFO, hvis det bliver aktuelt.



Process

Sadan far du et Matchlan

Processen tager ~1 maned og starter, nar startuppen har fundet en investor

1. Indledende dialog og ansegning

Laes mere

eifo.dk/loesninger/matchlaan/
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Forudgaende dialog
med EIFO

Bade founder og investor.

Udfyld ansegningsskema
eifo.dk/ansoeg-her/saadan-

ansoeger-du/

YFo

2. Pitch 3. Afklaring

Evaluering af Pitch hos EIFO
business casen Bade founders og investorer.
Vi evaluerer business casen og det

forventede samarbejde med

founders og investorer. EIFO tager beslutning om
at matche investeringen.

Screening

Materialet screenes, og opfylder
det vores krav, fortsaetter vi
sagsbehandlingen.

Yderligere materiale

Du kan blive bedt om at sende
supplerende materiale gennem
ansegningsportalen.

Klargering Tinglysning
Vi klarger aftaleseettet, som skal Tinglysning og udbetaling.
signeres digitalt.

Vi tinglyser virksomhedspantet,
og lanet udbetales umiddelbart i
forlaengelse heraf.

Startup EIFO
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https://eifo.dk/ansoeg-her/saadan-ansoeger-du/

Krav

Dokumenter

Upload venligst nedenstdende i separate dokumenter sammen med din ansegning*

Bemeerk venligst, at for at kvalificere sig til et
matchlan skal Lantager opfylde felgende krav:
Lantager har udpeget en revisor og vil modtage
en udvidet finansiel gennemgang
Lantager har en akkumuleret omsaetning pa
under 3 mio. DKK**

Lantageren kan veere underlagt de minimis-
reglerne (statsstoette) i felgende tilfaelde***:
» Hvis Lantager er mere end 5 ar gammel
» Huvis Lantager har overtaget aktiver fra
andre virksomheder
Hvis Lantager er etableret gennem en
fusion

Virksomhedsrelaterede dokumenter

» Pitch deck

* Forretningsplan og budget

» Seneste interne arsrapport og saldobalance
* CVR-registrering (sagsoversigt)

Juridiske dokumenter for virksomheden (efter
transaktionen)
* Ejerbog og cap table
* Vedtoegter
» Ejeraftale
* Protokol fra generalforsamlingen
* Ejerskabsdiagram, der identificerer de reelle ejere,
inklusive ejerandele
* Udenlandske ejere skal altid specificeres
» Kapitalen, der skal matches af EIFO, skal
specificeres individuelt
* Bankudtog, hvor vi kan se kontoejer, indbetaler
og beleb

* Listen over enskede dokumenter er muligvis ikke udtemmende, og der kan opsta yderligere spergsmal, nar vi behandler din sag.

** Vaer opmaerksom pa reglerne for konsolidering.

*** | tilfaeelde, hvor de minimis-reglerne gaelder, kan lantageren blive bedt om at indsende yderligere dokumentation.
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Dokumentation for det konvertible 1an (hvis
relevant)

* Kopi af den underskrevne laneaftale

* Bemaerk venligst, at den konvertible
langiver skal underskrive udbetalingen og
indsende pas, kerekort og sygesikring.

» Angiv venligst e-mailadresserne pa de
langivere, der skal underskrive
udbetalingserklaeringen

» OQversigt over konvertible lan, langivere og beleb

Personlig identifikation

» Kopi af pas/kerekort og sygesikring.

+ Tegningsberettigede for lantager

* Reelle gjere, hvis disse ikke er de samme som
ovenstaende

* Investoren/investorerne

» Udenlandske aktionzerer skal fremsende kopi af
pas/kerekort samt dokumentation for adresse
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